


#7 AREES D’INTERES DEL CLIENT

Interim management

]
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Us oferim la possibilitat d'incorporar a la vostra empresa un Des de teasaconsulting posem a la vostra disposicié un complet

dels nostres consultors altament qualificats de forma interina servei d'INTERIM MANAGEMENT a través d’'un equip de técnics

i durant un periode temporal. consultors altament qualificats, amb una avalada trajectoria
professional i amb un minim de 15/20 anys d'experiéncia al mén
empresarial.

ELS NOSTRES SERVEIS | SOLUCIONS PROGRAMES DE SUPORT | []ESENVULUPAMENT PER A
LA DIRECCIO GENERAL
1. Servei d’Interim Management per la Direccid General 1. Servei d’acompanyament com a Adjunt a la Direccid General
Servei d'Interim Management Financer-Comptable 2. Servei de Mentoring per a la Direccid General
Servei d’Interim Management per a la Direccié Comercial 3. Professionalitzacio de la Direccid General

Servei d’Interim Management per Direccid d’Operacions

Servei d’Interim Management per a la Direccid del departament
de logistica i magatzem

6. Servei d’Interim Management per Compres




#8 AREES D’INTERES DEL CLIENT

Des de teasaconsulting el podem ajudar a integrar de' manera Un servei d’Acompanyament personalitzat en Transformacié
efectiva les tecnologies digitals en els processos, productes, Digital pot marcar una gran diferéncia per a la seva PIME.
serveis i models de negoci de la seva organitzacio.

Sovint, el repte no és només digitalitzar-se, sin6 saber per on
Un servei de d’Acompanyament personalitzat en Transformacio comencar, quines eines son les adequades i com aplicar-les
Digital t&¢ com a objectiu facilitar la integraci6 efectiva de correctament.
tecnologies digitals en els processos, productes, serveis i
models de negoci d'una organitzacid, mitjangant suport técnic,
estratégic i formatiu adaptat a les necessitats especifiques de
cada PIME.

COM EL PODEM AJUDAR ?

Acompanyament pas a pas

Desde teasaconsulting li oferim un acompanyament pas a pas, amb
una diagnosi clara, formacié adaptada al seu equip i suport continu
durant tot el procés.

Optimitzar, automatitzar i robotitzar processos clau

L'objectiu és optimitzar, automatitzar i robotitzar processos clau,

aprofitant solucions digitals que aportin valor real al seu negoci,

incloent-hi les Ultimes tecnologies basades en intel-ligencia artificial

(IA). Es tracta de posar la tecnologia al servei de I'empresa, per
estalviar temps, reduir costos i minimitzar errors.

Detectar i aprofitar les linies dajut i subvencions disponibles

A més, li oferim assessorament per detectar i aprofitar les linies
d'ajut i subvencions disponibles, de manera que la inversié sigui més
accessible i rendible.




Per que ens han
escollit els nostres :
clients?

Consultoria d organitzacio

El nostre principal interes no és altre, que la millora
organitzativa de la companyia, i ho abordem des
d’una plena alineacié amb els objectius de la
mateixa.

Especialistes en la PIME

El nostre target de client es concentra en
les petites i mitjanes empreses, el que ens
permet disposar d un ampli ventall de
solucions i elements comparatius.

Servei flexible i personalitzat

Projectes adaptats a les possibilitats |
ritmes dels clients, i integracid de | equip
de consultors amb els equips de treball de
|"empresa.




Experiencia contrastada

Els nostres 30 anys treballant al costat de
|"empresa, ens han dotat d“una amplia formacio
i actualitzacid en els més moderns metodes i
sistemes de treball, validats i contrastats mitjangant
nombrosos casos d” exit.

Consultoria d implantacid

Els nostres projectes van molt més enlla del
plantejamentdesolucionsalsproblemesdel”empresa.
La nostra implicacié s estén a la realitzacio efectiva
dels canvis proposats i aix0 ho fem mitjancant les
fases de PLANIFICACIO, ACCIO, MEDICIO i SEGUIMENT
de les mesures proposades.

A= '

Consultoria senior

El nostre equip esta format només per Tecnics

'y Consultors amb avalada trajectoria professional
' i amb un minim de 15/20 anys en el moén
empresarial.

Capacitat d’innovacio

Sortim i fem sortir de la zona de confort
permanentment, en la cerca de | EXCEL.
LENCIA EMPRESARIAL.

La millor relacid cost/benefici

El mercat i els nostres clients ens posicionen
com una de les empreses del sector amb una
millor ratio de cost/benefici.



La

Metodologia
teasaconsulting

teasaconsulting aplicalametodologia PDCA
en la gestio de projectes com a consegiiéncia de
I'experiencia adquirida durant tots aquests anys
en queé s’ha constatat que és el millor méetode per
garantir els resultats desitjats.

PDCA constitueix una estratégia de millora continua en
quatre passos i té la seva aplicacié en qualsevol sistema de
gestié de 'ambit empresarial que base els seus resultats
en laplicaci6 de metodologia, unida a coneixement,
experiéncia, empenta, rigorositat, totes ells valors aportats
pels consultors de teasaconsulting.

PDCA significa PLA, DO, CHECK, ACT, és a dir, planificar,
executar, verificar/mesurar i corregir.
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1. Diagnostic

Estudi de la situacio actual objecte del
treball a les instal-lacions del client,
mantenint converses amb els principals
responsables i les persones de
l'organitzacio, directament relacionades
amb els aspectes a tractar.

2. Projecte
@

Per teasaconsulting, la gesti6 del
projecte és un aspecte molt rellevant
que defineix de forma rigorosa i
concreta el seu abast, estableix un
calendari amb els objectius (fites), els
recursos necessaris i es comparteix
amb 'equip del client.

3. Consolidaci

Perqué qualsevol projecte finalitzi amb
exit, ha d'assegurar-se que s’han creat
unes condicionsiladisciplina necessaria
per seguir aplicant les tecniques
i/o metodologies desenvolupades i
implantades.

Obtenci¢ d'informacio, analisi de dades,
observacié directa, mostrejos de
Iactivitat, que es recopilara i s'utilitzara
en l'elaboracié d'un informe en el qual
es presentaran conclusions, objectius
consensuats amb la direccio de
'empresa i plans d'accio.

El projecte és la fase d'execucio del pla
d'accidé que s'ha acordat desenvolupar
finalment amb la direccio de 'empresa
client.

0’

Aquesta Ultima etapa del projecte
té aquesta finalitat i en ella es
comprova, que els sistemes s'apliquen
correctament, que els resultats siguin

els esperats i, en cas que hi hagi
desviacions, s'actui per corregir-les.

La durada d'aquesta etapa de mitjana és
de 1,5 a 2 mesos, perd pot adaptar-se a
les necessitats dels clients.

Sefectuen dos tipus de sessions, les de
l'equip de projecte i les de seguiment
amb la direccid, cadascuna delles
amb els seus continguts i frequencies
préeviament establertes.
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PERSONES DE L'ORGANITZACIO OPERACIONS: GESTI0 D’AJUTS/SUBVENCIONS |
PRODUCCIO I LOGISTICA

BARCELONA

C/ Sardenya, 397-399 21 52
08025 Barcelona
T.934 874 260

e-mail: teasa@teasa.es
www.teasa-consulting.es




